
Основные вызовы, с которыми сталкиваются импортеры:

Наши клиенты в отрасли:

Наши ключевые преимущества:
Более 10 лет успешной работы в сфере ВЭД

Снижение затрат и рисков по ВЭД

Наличие личного кабинета клиента

Освобождение внутренних ресурсов

2 таможенных представителя в группе компаний

Ускорение поставок и оформления

Наличие статуса Уполномоченного экономического оператора (УЭО)

Результаты для клиента:

Большое количество артикулов для классификации товаров
Неоднозначность определения кодов ТН ВЭД в некоторых случаях
Частое отсутствие подробного технического описания 
Необходимость предоставления большого количества подтверждающих 
документов в таможню

Сложности с организацией закупки и логистики из санкционных стран
Проблемы с параллельным импортом и брендами

Финансовые услуги
Организация расчетов 

с иностранными поставщиками
Возможность оплаты в короткие 
сроки в EUR, USD и CNY

Аутсорсинг ВЭД
Закрытие всех задач отдела 

ВЭД в вашей компании
Полная отчетность

и прозрачность всех операций

Закупка
Поиск товаров
Поиск и проверка 

поставщиков, 
аудит фабрик

Наши возможности:

Таможенное оформление
Классификация товаров
Решение вопросов по нетарифному 
регулированию
Предоставление преимуществ УЭО

Работа в режиме «одного окна»

Возможность масштабирования бизнеса
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ОТРАСЛЕВОЕ РЕШЕНИЕ

Автозапчасти

Тойота (до 2022 г.)

Компания концентрируется 
на новых технологиях, 
инновациях, развитии, 
производственных 
системах

Дженирпартс
Компания, основная 
деятельность которой – 
это продажа 
автозапчастей 

в Санкт-Петербурге

Перевозки всеми видами транспорта
Выстраивание альтернативных 
логистических цепочек  
Оптимизация маршрутов

РОПА Русь
Одно из современных 
российских предприятий 
по продаже импортной 
сельскохозяйственной 
техники

Магистраль-НН
Оптовый интернет-
магазин, осуществляет 
продажу автозапчастей, 
расходных материалов, 
автохимии и др.


